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;QUE ES LA PERSUASION?




LA PERSUASION

Persuadir viene del latin persuadere (inducir).

Persuasion es un tipo de comunicacion intencional porque existe la
intencion del EMISOR de influir sobre el RECEPTOR, permitiendo
opiniones ante alternativas y dejando en libertad al receptor de
seleccionar conscientemente entre tales alternativas.
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"EN LA VIDA TU CARACTER SERA TU DOTE O TU AZOTE"

PAGINA 11, LIBRO ANATOMIA DE LA PERSUASION DE ANTONIO SALCEDO
FERNANDEZ.




"La habilidad de
. persuadir alosdemas
. es una aspiracion |
@ humana tratada |
. desde la antigiiedad" /




La persuasion tiene que ver con:

Mover o inducir a alguien a cambiar de creencias o actitudes
previamente asumidas.

¢ES TAREA FACIL MODIFICAR UNA ACTITUD O UNA
CREENCIA?
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EL DISCURSO CON
APOYOS VISUALES




(CUALESLA
FUNCION DEL
POWERPOINT?

:QUE ASPECTOS DEBERIA TENER
EN CUENTA PREVIO A MI
EXPOSICION?
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Es fundamental planificar la exposicion y
tener en cuenta:

:iQuée se quiere contar?

¢A quién va dirigido?

:De qué forma es mas efectiva la
comunicacion?




EJEMPLO:

¢cDe qué forma es mas efectiva Ia
comunicacion?

LAS GENERACIONES




Aunque PowerPoint o
| cualquier otra herramienta
~ debe ser un apoyo, sin dejar
. delado el papel del orador.




